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patrimoine a I'ére de I'internationalisation »

Virginie Constant, directrice de la gestion privée a BCP Bank (Mauritius), partage sa vision d'une
gestion patrimoniale sans frontieres, ancrée a Maurice et résolument tournée vers l'international,
conciliant transmission, innovation et accompagnement sur mesure pour chaque génération.

Par Virginie Constant

Dans un monde devenu village
planétaire, ou les frontieres ne
freinent plus vraiment le mouve-
ment des individus, des familles
— et de leur actifs —, la gestion
de patrimoine, et notre maniere
d’accompagner nos clients, s’en
voit profondément transformée.
Au-dela de I'optimisation d'un
portefeuille ou de la structuration
d’une succession, il s’agit de na-
viguer dans des environnements
multiples, d’anticiper des régle-
mentations fiscales en mutation,
de concilier des héritages cultu-
rels variés, tout en préservant une
cohérence et en gardant toujours
en téte les objectifs patrimoniaux
de chacun.

Plus qu'une prestation ban-
caire, la gestion privée est I'ex-
pression d’'un art de vivre qui
place le cachet exclusif et I’ac-
compagnement sur le long terme
du client au ceeur de la relation
bancaire. Il s’agit aussi et surtout
d’offrir une certaine flexibilité
a une clientele a la recherche,
avant tout, de liberté !

Et c’est ce que nous faisons,
en mobilisant les forces, a la fois
du Groupe BCP, et d'un réseau
de partenaires triés sur le volet
- des sociétés de gestion, no-
taires, fiscalistes, promoteurs et
autres - pour offrir des solutions
adaptées a nos clients - familles
expatriées, investisseurs inter-
nationaux, professionnels a la
recherche d’'une domiciliation
bancaire. Il peut aussi s’agir de
membres de la diaspora dési-
reux de garder un pied-a-terre
au pays, de retraités cherchant
a assurer leur succession, ou de
jeunes professionnels faisant
partie du cercle grandissant des
nomades digitaux.

A cet égard, Maurice constitue
un terrain fertile pour une clien-
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tele internationale. Située au
carrefour de 'Afrique, de 'Asie
et de 'Europe, notre juridiction
offre bien plus qu'un cadre idyl-
lique : elle conjugue un environ-
nement réglementaire solide avec
des avantages indéniables - libre
circulation des capitaux, pas
d’'impots sur le patrimoine et les
plus-values immobilieres.

Nous bénéficions ainsi d’'un
cadre idéal pour affiner notre offre
de « Boutique Banking » : conce-
voir des solutions exclusives et
sur mesure, fluides et évolutives,
avec le soutien de notre réseau de
partenaires et accompagner nos
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clients, sur place ou a distance, a
chaque étape de leur parcours de
vie, qu’il s’agisse d’acquisition, de
structuration ou de transmission.

L’'immobilier de luxe s'impose
ainsi comme un pilier de diver-
sification, offrant non seulement
un rendement locatif attractif,
mais aussi une valeur refuge. La
diaspora mauricienne, profon-
dément attachée a ses racines,
illustre parfaitement ce lien
émotionnel et stratégique au ter-
ritoire : vouloir un pied-a-terre,
investir dans un bien qui pourra
rejoindre un pool locatif en leur
absence, préparer la transmis-

sion aux enfants. A ceux-13, nous
proposons des financements
compétitifs en devises multiples.
La clientéle africaine, elle
aussi, représente un potentiel
immense. La présence du Groupe
BCP dans plusieurs juridictions
et notre connaissance du terrain
africain, notamment pour facili-
ter les démarches réglementaires,
nous permettent de déployer la
méme agilité, que le client soit a
Maurice ou en Cote d’Ivoire.

Une vision
qui évolue avec
les générations

La gestion patrimoniale se
réinvente aussi au rythme des
générations : les baby-boomers
privilégient la sécurité et les
placements traditionnels, consi-
dérant I’héritage comme une
transmission d’actifs tangibles.
Les générations plus jeunes, sou-
vent issues de I'économie digi-
tale, recherchent davantage de
flexibilité et d’impact. Leurs por-
tefeuilles incluent volontiers des
actifs verts, des investissements
durables ou axés technologie.

Cette évolution impose aux
banques de repenser leurs offres
et leurs modes d’interaction : in-
tégrer 'ESG ou offrir une gestion
multi-actifs. Nos conseillers sont
formés pour concilier ces visions,
trouver un langage commun et
aider nos clients a batir des stra-
tégies qui respectent a la fois leur
histoire familiale et les aspira-
tions de leur descendance.

Au fond, au-dela de la simple
notion bancaire, la gestion pa-
trimoniale reste avant tout une
affaire de relations ; des relations
solides, évolutives, construites
dans le temps et, toujours, pro-
fondément humaines.
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