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40 FINANCEMENT

Déterminée à accompagner les nouvelles 
tendances et à offrir à chaque client 
la solution la mieux adaptée à ses 
besoins, BCP Bank (Mauritius) soigne 
particulièrement son offre sur les crédits 
véhicules. L’institution bancaire, qui 
mise en effet sur la personnalisation de 
l’expérience client, étend cette flexibilité 
à l’achat de véhicules, grâce à ses 
deux crédits auto phares, «  iDrive » et 
« iPreserve ». 
«  Notre gamme de solutions de 
financement est minutieusement 
élaborée pour répondre aux besoins 
de chaque client. C’est ainsi que notre 
offre ‘iPreserve’ a été créée en réponse 
à une sensibilité croissante à la cause 
environnementale », explique Mary-Jane 
Nelson Soobroydoo, Head of Business 
Centre. Ce financement est dédié à 
tout projet « vert », incluant l'achat de 
véhicules hybrides et électriques.
Les emprunteurs – les particuliers autant 
que les entreprises – peuvent bénéficier 
d'un financement jusqu'à 100% du 
prix affiché (showroom price) pour 
les véhicules verts, à des conditions 
avantageuses. 
Cette option s'adresse aux clients 
désireux de jouer un rôle actif dans 
la transition vers des opérations et un 
mode de vie durables. Une solution 
idéale pour ceux qui souhaitent réaliser 
des économies substantielles sur le 
carburant, tout en réduisant leur impact 
environnemental. Qui plus est, alors qu’il 
y a quelques années, seule une poignée 
de constructeurs proposaient ce type de 
motorisation, ils sont désormais beaucoup 

plus nombreux à investir ce créneau, ce 
qui contribue à démocratiser et valoriser 
ces alternatives technologiques auprès 
des automobilistes. 
L’institution bancaire a aussi choisi 
d’étendre le crédit vert aux petites et 
moyennes entreprises, leur permettant 
également d’accéder à un financement 
avantageux lors de l’acquisition de 
véhicules hybrides ou électriques, et 
même d’équipement. 
« Nos conseillers dédiés aux PME sont là 
pour orienter les entrepreneurs vers les 
meilleures solutions en fonction de leurs 
activités et de leur situation, explique 
Mary-Jane Nelson Soobroydoo. Ce prêt 
est une véritable opportunité pour les 
PME mauriciennes de prendre part à 
la transition énergétique et dépendant 

du secteur dans lequel ils évoluent, de 
renforcer leur argumentaire de vente face 
à leur clientèle. » 
La banque n'oublie pas pour autant ses 
solutions de financement traditionnelles 
pour l'automobile. 
L’offre « iDrive » permet aussi de financer 
jusqu'à 100 % du prix affiché d'une 
voiture neuve, y compris la TVA et les frais 
de mise en circulation. La durée maximale 
de prêt s'étend sur 7 ans pour un véhicule 
neuf. Pour un véhicule d'occasion de 
moins de 5 ans, le financement se fait 
sur une période de 5 ans au maximum.
Cette flexibilité et cet accompagnement 
de proximité permettent ainsi à la 
clientèle de concrétiser sereinement leur 
projet automobile, qu'il soit traditionnel 
ou tourné vers l'éco-mobilité. 

ACHETER UN VÉHICULE NEUF OU D’OCCASION EN FONCTION DE 
SA SITUATION, ADOPTER UNE MOBILITÉ PLUS RESPECTUEUSE DE 
L'ENVIRONNEMENT : BCP BANK (MAURITIUS) PEUT RÉPONDRE À DES 
PROJETS VARIÉS GRÂCE À SA PALETTE DE PRODUITS. LES PETITES 
ET MOYENNES ENTREPRISES NE SONT PAS EN RESTE, PUISQU'ELLES 
PEUVENT AUSSI BÉNÉFICIER D'UN ACCOMPAGNEMENT POUR 
"VERDIR" LEUR FLOTTE AUTOMOBILE.
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